Sie liberzeugen mit ausgepragten Erfahrungswerten im Umgang
mit Kunden? Mit lhrer fachlichen Expertise unterstiitzen Sie un-
seren Vertrieb von der Schulung bis zur personlichen Beratung.
Dabei stehen die Kundenorientierung und -zufriedenheit stets im
Vordergrund. Werden Sie Teil unseres Teams und tragen Sie als

Sales Manager (m/w)

zum Erfolg des Unternehmens bei.

lhr Aufgabenbereich:

® Unterstitzung, Betreuung und Schulung unserer deutschsprachigen Ver-
tretungen

® |ntensive technische Beratung der Kunden in den Ihnen zugeordneten
Vertriebsregionen, vorwiegend Energieversorgungsunternehmen und
Schaltanlagenbauer

® Strategische Planung der Besuche, Aufarbeitung der Besuchsergebnisse
sowie Angebotsunterstitzung und Projektbegleitung in unserer Firma

® Direkte Zusammenarbeit und Unterstitzung des Vertriebsinnendienstes

lhr Profil:

® Elektrotechnisch ausgerichtetes Studium oder erfahrener Techniker
® Erfahrung im Vertrieb erklarungsbedurftiger Produkte
® Hohe Reisebereitschaft

Unser Angebot:

B Eine interessante, verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tatigkeit

® Einen Firmenwagen, der auch zur privaten Nutzung zur Verfligung steht

® Die Sicherheit eines seit drei Generationen weltweit erfolgreichen Unter-
nehmens

Wir freuen uns darauf, Sie kennen zu lernen!

Uber uns:

Wir sind ein modernes, mittelstandisches
Unternehmen der Elektrotechnik. Unsere
Hauptkunden sind Energieversorger im
Mittelspannungsnetz. Als Marktfihrer
entwickeln und produzieren wir in Heili-
genhaus Systemlésungen rund um die
Netziberwachung.

Unsere Kurz- und Erdschlussanzeiger,
Spannungsprifsysteme, Erdungsvorrich-
tungen und Fernmeldeldsungen werden
seit Jahrzehnten weltweit eingesetzt.

Fragen beantwortet Ilhnen
Herr Uwe Wagner gerne unter
02056 976210.

Bitte senden Sie Ihre Bewerbungsun-
terlagen per E-Mail an:
personal@horstmanngmbh.com

Der vertrauliche Umgang mit lhren Un-
terlagen ist fiir uns selbstverstandlich.
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