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TRAINEE PROGRAMM IM TECHNISCHEN 
VERTRIEBSINGENIEURWESEN (M/W) 6261BR 
 
Als Trainee lernen Sie in 8 Monaten sowohl europäische Standorte als auch das Headquarter in Dallas kennen und arbeiten an 
herausfordernden Projekten. Durch diese internationalen Aufenthalte bauen Sie ein weltweites Netzwerk auf, das Ihnen in Ihrer 
Position als Technischer Vertriebsingenieur (m/w) viele Vorteile bietet. Dabei werden Sie die Möglichkeit bekommen unser breites 
Produktportfolio, unser Unternehmen sowie unsere Kunden kennen zu lernen. 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Rahmenbedingungen zum Programm:  

 Starttermine: 01.04./01.05.; 01.07./01.08.; 01.10./01.11. 

 Mögliche Aufenthalte während des Programs: Deutschland, Schweden, Finnland, Frankreich, Italien, Israel, UK, USA, etc.  

 
 
“Change the world, love your job!” Bei Texas Instruments (TI) bekommen Sie die Möglichkeit Neues zu lernen, Verantwortung zu 
übernehmen, sich weiterzuentwickeln – und dabei an weltverändernden Technologien zu arbeiten. Texas Instruments ist ein 
weltweit agierendes Halbleiterunternehmen, das sowohl analoge Schaltkreise als auch digitale Prozessoren entwickelt. Mit der 

Entwicklung modernster Halbleitertechnologien sowie deren weltweiter Fertigung unterstützen wir mehr als 100.000 Kunden dabei die 
Zukunft zu verändern. Entscheiden Sie sich jetzt für eine Karriere bei TI und entdecken Sie für sich selbst, warum Sie bei uns genau 

richtig sind. 
 
 

APPLY NOW! 
 

 

 Abgeschlossenes Studium der Studienrichtungen 
Elektrotechnik, Technischer Vertrieb, 
Wirtschaftsingenieurwesen mit Schwerpunkt 

Elektrotechnik o. ä. 

 Spaß an der Arbeit mit Kunden sowie Motivation, 
Flexibilität und Kreativität                                                                     

 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse 

 
 

 
 

 
 
 

UNSER ANGEBOT IHRE QUALIFIKATIONEN 

IHR AUFGABENBEREICH 

 Attraktive Vergütung eines internationalen   

Unternehmens 

 Umfassende Weiterbildungsmöglichkeiten 

 Ein dynamisches, offenes und team-orientiertes 
Betriebsklima 

 Freiraum für Ideen 
 

 

 

 

Als Technischer Vertriebsingenieur (m/w) gehört zu Ihren Aufgaben der Aufbau und die Pflege von Kundenbeziehungen, die 
Identifikation von neuen Vertriebs– und Umsatzmöglichkeiten für TI Produkte sowie die Zusammenarbeit mit unseren 
Applikationsteams, um den Kundensupport zu gewährleisten. 
 

Ihre Vorteile bei Texas Instruments: 

 Unser großes Netzwerk an Experten 

 Profitieren Sie von persönlichem Coaching und Mentoring 

 Eigenständiges Arbeiten mit viel Verantwortung in einem sehr vielfältigen Arbeitsumfeld  
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