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PRAKTIKUM IM BEREICH TECHNISCHER 
VERTRIEB / ACCOUNT MANAGEMENT (M/W) 
7661BR 
 
In dieser Position arbeiten Sie mit Kunden von Texas Instruments und agieren dabei in beratender Funktion, um neue Projekte zu 
identifizieren. In der Regel werden Sie während des Praktikums im Bereich des Vertriebes aktiv sein, um Produkte innerhalb eines 
bestimmten geografischen Gebiets zu platzieren. Sie sind mitverantwortlich für die Entwicklung von bestehenden Kundenbeziehungen.  
 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
“Change the world, love your job!” Bei Texas Instruments (TI) bekommen Sie die Möglichkeit Neues zu lernen, Verantwortung zu 
übernehmen, sich weiterzuentwickeln – und dabei an weltverändernden Technologien zu arbeiten. Texas Instruments ist ein 
weltweit agierendes Halbleiterunternehmen, das sowohl analoge Schaltkreise als auch digitale Prozessoren entwickelt. Mit der 

Entwicklung modernster Halbleitertechnologien sowie deren weltweiter Fertigung unterstützen wir mehr als 100.000 Kunden dabei die 
Zukunft zu verändern. Entscheiden Sie sich jetzt für eine Karriere bei TI und entdecken Sie für sich selbst, warum Sie bei uns genau 

richtig sind. 
 
 
 

APPLY NOW! 
 
 

 

 
 
 

 

UNSER ANGEBOT IHRE QUALIFIKATIONEN 

IHR AUFGABENBEREICH 

 Attraktive Vergütung eines internationalen   

Unternehmens 

 Umfassende Weiterbildungsmöglichkeiten 

 Ein offenes, team-orientiertes Betriebsklima 

 Freiraum für Ideen 
 

 

 

 

 Veranstaltungsplanung für Kundenworkshops und Schulungen 

 Durchführung von Marktforschungen in aufstrebenden, vertikalen Marktsegmenten und/oder spezifischen Vertriebsregionen 

 Recherchen über das Internet, z. B. Xing und LinkedIn 

 Betreuung von Musteraufträgen & Lieferungen an Kunden und Vertriebspartner 

 Korrespondenz mit Kunden, Lieferanten und internen Kollegen weltweit 

 Vereinbarung von Kundengesprächen vor Ort und/oder virtuelle Konferenzen (z.B. Webex ) 

 Einnehmen einer aktiven Rolle in Teammeetings  

 Treten Sie mit aufstrebenden Kunden innerhalb eines bestimmten, vertikalen Marktes in Verbindung und finden Sie Lösungen 
basierend auf Produkten von Texas Instruments 

 

 

 Studium aus dem Bereich des 
Wirtschaftsingenieurwesens mit Schwerpunkt 
Elektrotechnik, Elektro- und Informationstechnik oder 
ähnlichem 

 Exzellente Kommunikationsfähigkeiten in Deutsch und 
Englisch 

 Fähigkeit zur selbständigen und strukturierten Arbeit 

 Gute Kenntnisse in Microsoft-Tools (Outlook, Excel, 
PowerPoint, etc.) 
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